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Breek de markt slim open

Kom naar de kennissessie van Achterhoek Duurzaam
Verbouwen op 22 maart.
Frans Kofflard (trainer Meer Werk in Duurzaamheid) en Ferenc
van Damme (verbinder provincie Overijssel) delen hun
ervaringen met het maken van de verbinding met bewoners en
potentiële klanten. Frans vanuit het perspectief van
ondernemers die hun klanten moeten zien te bereiken. Ferenc
vanuit het gezichtspunt van een overheid die er in wil slagen
om inwoners te betrekken.

Zorg dat je er bij bent, want het wordt leuk!

Meer informatie en aanmelden (gratis)

 

Prestatiemeten in de
bouwpraktijk

Deze maand zagen we Sven Kramer voor de achtste keer
wereldkampioen worden. In het schaatsen is het fenomeen
prestatiemeten niet meer weg te denken. Hadden wij in ons
bouwproces ook maar van deze bouwmetingen.

Voor meer informatie, klik hier.

 

Vaart in particuliere
verduurzamingsmarkt

Op 9 maart organiseerde Balance & Result een ronde tafel
bijeenkomst over het verduurzamen van de particuliere markt.
Uiteenlopende partijen vanuit overheid, bouw en
installatiesector, advisering, financiering en makelaardij
spraken over kansen en uitdagingen die de particuliere
verduurzamingsmarkt met zich meebrengt.

Voor meer informatie, klik hier.

 

Agenda
22032016
 Kennissessie "breek de markt slim open"

2203 t/m 24032016
 Building Holland

31032016
 Presentatie SHAERE 2015

4062016
 Dag van de Bouw

Betaalbaarheid en
transactiekosten
Zowel corporaties als marktpartijen willen
eerder en met minder partijen aan tafel om
sneller de winnende aanbieder te
selecteren. Ze willen een uitvraag
waarvoor de markt de beste, betaalbare
aanbieding kan maken. En een oplossing
die het corporatiemanagement kan
verantwoorden.

lees verder >

Contact
Bezoekadres:
Gotlandstraat 9a
7418 AZ Deventer

Correspondentieadres:
Postbus 241
7400 AE Deventer

T 0570628474
E info@balanceresult.nl
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